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Historia Spotki

2007 - opracowanie strategii budowy nowoczesnej sieci dystrybucii
na rynku napojow alkoholowych i bezalkoholowych

2005 - sprzedaz browarow spotce Faxe Polska Sp. z 0.0.,
nalezacej do grupy Royal Unibrew A/S

- zakonczenie dziatalnosci zwigzanej z produkcjg piwa
2002 - przejecie majatku Browaréw BROK S.A. w Koszalinie
2000 - zakup browaru w Rybniku
1999 - zakup akcji browaru Perta S.A. w Lublinie
1997 - debiut na Gietdzie Papierow Wartosciowych

1995 - poczatek dziatalnosci / zakup browaru w Jedrzejowie
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ADS 2007

[ MAGAZYN ] LIDER
PRODUCENY W KANALE HURTOWYM
‘ 18-30%
/ 70-82% ¥
HANDEL GASTRONOMIA SKLEPY
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ADS 2007
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Nowe oblicze Spoiki

= Koncentracja dziatalnosci na najbardziej rentownym
| perspektywicznym obszarze rynku.

= Nowy Zarzad, Rada Nadzorcza i Akcjonariusze
finansowi sg gwarantem realizacji strategii.

= Nowa nazwa Spotki — Advanced Distribution
Solutions S.A./ ADS S.A.

DOM MAKLERSKI



Wsparcie nowych akcjonariuszy

FinCo Group
9,08%
» Przejrzystosc
DM IDMSA Nadzér
5,13%
= Know-how w obszarze finansow
_ | realizacji projektow inwestycyjnych
Pozostali
85.79% = Doswiadczenie

% gtoséw na WZA

FinCo Group S.A.
Spoétka doradcza swiadczgca ustugi z zakresu bankowosci inwestycyjne;j.

DM IDMSA
Dom maklerski specjalizujgcy sie m.in. w obszarze doradztwa finansowego,

corporate finance, IPO, SPO, fuzjach i przejeciach.
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Nowe Wtadze Spofki

Prezes Zarzadu — Krzysztof Batanda

Absolwent Politechniki Gdanskiej

Szkolenia z zakresu organizacji i zarzadzania

w biznesie (INSEAD, The George Washington
University, London School of Economics)

Tworca strategii sprzedazy i dystrybucji w korporacjach
miedzynarodowych

Odpowiedzialny za konsolidacje, restrukturyzacje oraz
dystrybucje (3XP, LECH BW, Kompania Piwowarska,
Animex S.A., Bosman B.S., Carlsberg S.A.)

Rada Nadzorcza:

Michat Otto - FinCo Group S.A.
Jarostaw Kopyt - FinCo Group S.A.
Rodryg tobodda - FinCo Group S.A.
Jerzy Bartosiewicz - 4Fin Sp z o.0.
Grzegorz Leszczynski - DM IDMSA
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Rynek hurtowej dystrybucji FMCG

135,5 mld zt - wartos¢ rynku FMCG w Polsce
w 2005 r. (dane GfK Polonia)

3 - 4% rocznie — stabilny rozwoj rynku w ostatnich
latach

30 mid zt - wartosc¢ rynku dystrybuciji piwa, napojow
bezalkoholowych i alkoholi — docelowego rynku ADS
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Podziat rynku

Struktura rynku Otoczenie rynkowe
Waédka Bi
8 mid zt . IWo
Soki 12 mid zt
3,4 mld zt
_ Wodka
Napoje 8 mid zt
gazowane ]
3 mid zt Soki
3,4 mld zt
Woda Napoje
mineralna gazowane
1,7 mid zt 3 mid zt
Piwo Woda
12 mid zt Inne mineralna
artykuly 1,7 mid zt
FMCG
107,4 mid zt
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Rynek hurtowe] dystrybucji piwa,
napojow alkoholowych | bezalkoholowych

Utrzymujgca sie na statym poziomie 110 000 liczba
sklepow
Nie odpowiadajgca potrzebom rynku siec dystrybucji

Rozwqj sieci sklepow krajowych: Bomi, Piotr i Pawelt,
Spotem, Sie¢ 34, PSS, Lewiatan

Nasilajgca sie konkurencja w handlu hurtowym
Rozdrobnienie na rynku dystrybuciji piwa | napojow

Sukcesy konsolidacji w branzy alkoholowej — CEDC,
Sobieski Sp. z 0.0., Ambra S.A.

Postepujgca konsolidacja hurtowego rynku spozywczego
(liderzy: Eurocash, Eldorado)
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Misja Spotki ADS

ZAPEWNIENIE SATYSFAKCJI DOSTAWCOM

| ODBIORCOM POPRZEZ SWIADCZENIE UStUG
NA NAJWYZSZYM SWIATOWYM POZIOMIE
PRZY UZYCIU NOWOCZESNYCH NARZEDZI
INFORMATYCZNYCH
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Wizja Spotki ADS

ADS BEDZIE LIDEREM
W DYSTRYBUCII PIWA,
NAPOJOW ALKOHOLOWYCH
I BEZALKOHOLOWYCH
ORAZ NAJBARDZIE]

POSZUKIWANYM DOSTAWCA ~ \Baileps:
NA RYNKU

SCIWIS
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Cele strategiczne Spotki ADS

» Budowa najwiekszej na rynku ogolnopolskiej sieci
dystrybucji hurtowej piwa, napojow bezalkoholowych
| alkoholi.

* Przejecie podmiotow, ktérych tgczna sprzedaz
powinna osiggnac¢ 1,5 mld PLN na koniec 2009*.

= Budowa wartosci firmy dla akcjonariuszy poprzez
osiggniecie rentownosci operacyjnej docelowo
na poziomie 3-4 %.

*informacja ta nie stanowi prognozy wynikow w rozumieniu przepiséw rynku kapitatowego

.
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Budowa ogolnopolskiej sieci dystrybuc;i
napojow bezalkoholowych i alkoholowych

Harmonogram rozwoju
strategicznego

zaktadany obszar dziatalnosci 2007

. (podpisane umowy wstepne
- konsolidacja 6 podmiotow)

zaktadany obszar dziatalnosci 2008
(prowadzone negocjacje
- konsolidacja 10 - 12 podmiotow)

zaktadany obszar dziatalnosci 2009
(konsolidacja 12 - 14 podmiotow)
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Przejmowanie i konsolidowanie lokalnych lideréw

= Akwizycja 12 — 14 dystrybutorow napojow
bezalkoholowych i alkoholi dziatajgcych na rynkach
lokalnych

» Konsolidacja i restrukturyzacja przejetych podmiotow
» Poszerzenie asortymentu nabywanych podmiotow
= Wzrost organiczny konsolidowanych spotek




Budowa ogolnopolskie] bazy kontrahentow

» Budowa ogolnopolskiej bazy kontrahentow:

= Obstuga okoto 12 000 — 15 000 sklepow usytuowanych
wokot konsolidowanych podmiotow

» Rozwiniecie dziatalnosci na obszarach wiejskich,
stanowigcych zaplecze wielkich aglomeracji

= Podpisanie umow z sieciami lokalnymi, ponad lokalnymi
| Krajowymi

= Rozwiniecie wspotpracy z matymi, lokalnymi
dystrybutorami w zakresie podhurtu




Zaktadana struktura sprzedazy

Napoje
bezalkoholowe
40%
Alkohole ciezkie
10-20%

Piwo

40-50%
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Planowany wzrost zysku

Planowany wzrost zysku poprzez:
» Poszerzenie asortymentu oferowanych towarow
= Konsolidacje — wykorzystanie synergii
» Restrukturyzacje kosztow
= Optymalizacje rynku
= Osiggniecie przewagi konkurencyjnej i dodatkowych
przychodow poprzez wprowadzenie nowych ustug

(ustugi logistyczne, marchendising, ustugi sprzedazowe,
wprowadzanie nowych produktow na rynek)




Pozyskanie kapitatu

» Emisja 102,7 min akcji serii ,I” z prawem poboru w drodze
oferty publicznej

» Emisja 47,3 min akcji serii ,,J” kierowana do wtascicieli
przejmowanych podmiotéw - pozostang oni w Spotce
na stanowiskach regionalnych dyrektorow handlowych
wspierajac jg umiejetnosciami znajomoscig rynku

DOM MAKLERSKI



Gdzie jestesmy?

Opracowana strategia
Podpisanie umow wstepnych z szescioma dystrybutorami

Rozpoczecie negocjacji z czterema kolejnymi celami do
przejecia
Najblizsze planowane dziatania:

— Podpisanie finalnych uméw warunkowych z szescioma
dystrybutorami - do 05/03/07

— Zakonczenie negocjacji z czterema podmiotami
| podpisanie umow - do 20/03/07

— Zakonczenie prac przygotowawczych i ztozenie
prospektu emisyjnego — przetom luty / marzec 2007
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Gdzie jestesmy?

Szacunkowy tgczny potencjat przejmowanych podmiotow
w roku 2006 (6 podmiotow, z ktorymi zawarto umowy
przedwstepne)

— Blisko 280 miIn PLN przychodu ze sprzedazy

— Ponad 6 min PLN zysku operacyjnego

— Blisko 5 min PLN zysku netto
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Gdzie jestesmy?

Szacunkowy tgczny potencjat przejmowanych podmiotow
w roku 2006 (10 podmiotow — dodatkowo 4 podmioty
na najbardziej zaawansowanym etapie negocjacji)

— Ponad 680 min PLN przychodu ze sprzedazy

— Blisko 15 min PLN zysku operacyjnego

— Ponad 11 min PLN zysku netto
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Gdzie bedziemy?

Wiasciciel i zarzgdca najwiekszej sieci dystrybucji na
polskim rynku piwa i napojow bezalkoholowych.
Jedyny partner dla producentow swiadczacy
catoksztatt ustug w zakresie obstugi rynku.

Pionier nowoczesnej dystrybucji opartej na strategii pol
| kKomunikacji rynkowe.
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Zastrzezenia prawne

. Niniejsza prezentacja poswiecona Strategii Spétki Sagittarius-Strzelec S.A. (Advanced Distribution Solutions S.A.)
na lata 2007-2008 (,Prezentacja”) zostata przygotowana przez Sagittarius-Strzelec S.A. (,Spoétka”). Ani niniejsza
Prezentacja, ani jakakolwiek jej kopia nie moze by¢ powielana, rozpowszechniana, ani przekazywana
bezposrednio lub posrednio jakiejkolwiek osobie w jakimkolwiek celu bez wiedzy i zgody Spotki. Powielanie,
rozpowszechnianie lub przekazywanie niniejszej Prezentacji jakimkolwiek osobom w innych jurysdykcjach moze
podlegac ograniczeniom prawnym, a osoby, do ktérych moze ona dotrze¢ powinny zapoznac sie z wszelkimi tego
rodzaju ograniczeniami, oraz stosowac sie do nich. Nieprzestrzeganie tych ograniczen moze stanowicC naruszenie
obowigzujgcego prawa.

. Niniejsza Prezentacja nie przedstawia petnego ani wyczerpujgcego obrazu Spdiki, jej pozyciji i perspektyw.
Niniejsza Prezentacja, zwigzane z nig slajdy oraz ich opisy mogq zawierac twierdzenia odnoszace sie do
przysztosci. Twierdzenia takie nie mogag byc jednak rozumiane jako zapewnienia i prognozy Spotki, co do
spodziewanych przysztych wynikdw Spotki czy spotek jej grupy kapitatowej. Spotka przekazuje istotne fragmenty
Strategii Sagittarius-Strzelec S.A., przedstawione zgodnie z najlepszg wiedzg Zarzadu.

. W odniesieniu do wyczerpujgcego charakteru lub rzetelnosci informaciji przedstawionych w niniejszej Prezentac;i
nie mogqg byc¢ udzielone zadne zapewnienia ani oswiadczenia. Ani Spoétka, ani jej Akcjonariusze, podmioty
zalezne, doradcy lub przedstawiciele tych os6b nie ponoszg zadnej odpowiedzialnosci z jakiegokolwiek powodu
wynikajgcego z dowolnego wykorzystania niniejszej Prezentacji. Ponadto zadne informacje zawarte w niniejszej
Prezentacji nie stanowig zobowigzania ani oswiadczenia ze strony Spotki, jej udziatowcow, podmiotéw zaleznych,
doradcow lub przedstawicieli takich oséb.

. Niniejsza Prezentacja zostata sporzgdzona wytacznie w celach informacyjnych i nie stanowi oferty kupna badz
sprzedazy ani oferty majacej na celu pozyskanie oferty kupna lub sprzedazy jakichkolwiek papierow
wartosciowych, badz instrumentéw finansowych lub uczestnictwa w jakimkolwiek przedsigwzigciu handlowym.
Niniejsza Prezentacja nie stanowi oferty ani zaproszenia do dokonania zakupu badz zapisu na jakiekolwiek
papiery wartosciowe w dowolnej jurysdykgji i zadne postanowienia w niej zawarte nie mogg stanowi¢ podstawy
zadnej umowy, zobowigzania lub decyzji inwestycyjnej, ani tez nie nalezy na niej polegac w zwigzku z jakgkolwiek
umowa, zobowigzaniem lub decyzjg inwestycyjna.
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Sagittarius-Strzelec S.A.

- - ul. Pachonskiego 5, 31-223 Krakéw
Sagittarius e (145 12) 415 87 73

strzelec www.sagittarius-strzelec.com.pl

)
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IDMSA
FinCo Group S.A. DM IDMSA
PI. Pitsudskiego 1, 00-078 Warszawa Maty Rynek 7, 31-041 Krakow
tel. (+48 22) 523 66 30 tel. (+48 12) 397 06 20
www.fincogroup.pl www.idmsa.pl

Niniejsza prezentacja ma wytgcznie charakter promocyjny.
Informacje o publicznej ofercie akcji zostang opublikowane w prospekcie emisyjnym, dostepnym w wersji
elektronicznej na stronach internetowych spoftki pod adresem: www.sagittarius-strzelec.com.pl
oraz na stronie www Oferujgcego: www.idmsa.pl
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